
 

Prozessmanager Vertrieb (m/w/d) 
WELS, Österreich 
Was Dich erwartet 

• Prozess-Architektur: Du harmonisierst und 
entwickelst die Vertriebsprozesse im Bereich 
Kommunal- / Berglandtechnik und Ersatzteile 
weiter.  

• Tool-Management: Du betreust und optimierst 
unsere Vertriebswerkzeuge (z.B. Angebotstools, 
Konfiguratoren). 

• Auftragseingangsplanung: Du steuerst den 
Prozess und bist Bindeglied zwischen Vertrieb und 
Produktion. 

• Change Management: Du begleitest die Teams im 
1st-/2nd Level Sales Support bei Change-
Prozessen und analysierst und optimierst 
bestehende Abläufe. 

Ein international erfolgreiches Familienunternehmen mit 
hoher Kundenorientierung und ausgeprägter Innovations-
kraft. Das ist REFORM. Rund 400 MitarbeiterInnen 
entwickeln und produzieren Spezialfahrzeuge für den 
Ganzjahreseinsatz in der Bergland- und Kommunaltechnik. 
Führend in Europa, mit höchster Verlässlichkeit und 
Lösungskompetenz.  
 

Was wir bieten 

Wir bieten ein spannendes Aufgabenpaket mit beruflichen Entwicklungsmöglichkeiten und ein attraktives 
Arbeitsumfeld in einem zukunftsorientierten Familienunternehmen. Es erwarten Dich flexible Arbeitszeiten, 
Gesundheits- und Fitnessprogramme, eine hauseigene Kantine, ein familiäres und kollegiales Arbeitsklima 
sowie gemeinsame Aktivitäten. 
 
Aus gesetzlichen Gründen weisen wir darauf hin, dass das KV Mindestgehalt EUR 3.893,31 brutto pro Monat 
(bei Vollzeit) beträgt. Je nach Qualifikation und Erfahrung erfolgt eine entsprechende Überzahlung. 
 
Wir freuen uns über Deine Online-Bewerbung unter www.reform.at/karriere 

Was Dich auszeichnet 

• Abgeschlossenes Studium oder vergleichbare 
technische/kaufmännische Ausbildung mit 
entsprechender Erfahrung  

• Technik-Affinität und idealerweise Erfahrung im 
industriellen Umfeld  

• Kenntnisse in Prozessoptimierung sowie im 
Umgang mit ERP-Systemen (idealerweise SAP) 
und Sales-Tools 

• Strukturierte, analytische Arbeitsweise und 
bereichsübergreifendes Denken  

• Kommunikationsstärke und diplomatisches 
Geschick bei der Umsetzung von Standards und 
Prozessen 

 

Bring unsere Vertriebsprozesse auf das nächste Level: In 
dieser Schlüsselposition harmonisierst Du unsere Abläufe, 
schaffst effiziente Standards und gestaltest die Zukunft aktiv 
mit. 


